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 Tesla ist eine fahrende App mit einer großen Batterie! 

Eigentlich nur ein Auto:
um auf Straßen von A nach B zu kommen!
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Kommunikation, um von A nach B zu kommen

+ die Vereinbarungen intendiert!
L
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Interne Teams

Projektmanagement

EinkaufVerkauf

Manager:in

Mitarbeiter:inMitarbeiter:in

Manager:in FK

Verhandlungen

Wir definieren Verhandlungen neu!
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negotiation
intelligenceWir halten uns für besser, als wir wirklich sind!
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3

Nie ehrliches Feedback!

Videotraining tut weh!

Wissen reicht nicht,
um zu wirken!
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Erfahrung
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DIGITALISIERUNG: Kosten sinken

Seminare

Coachings 

Persönlichkeit und Real 
Business Cases

E-Learning

Negotiation
Intelligence

MAXIMALE Wirkung
MINIMALE Kosten

Innovation aus Erfahrung

seit 20 Jahren

> 1000

seit 5 Jahren

Didaktisches Spielen
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konzentriert sich auf B2B-Verhandlungen - Konzeptvalidierung

1. Einkauf 2. Vertrieb 3. Projektmanager

Markterschliessung
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ATOS, Wintersteiger, Knorr Bremse
Bischof + Klein, HILTI 

Mettler Toledo

Bischof + Klein, HILTI 
Mettler Toledo HILTI

4. Trainer

5. Personaler
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Lernen mit KI gestützter Software 

3 Module

AI-Core Engine
live und Training

STEERING

Verhandlungs-
Rollenspiel

GAME

Verhandlungs-
Baukästen

KIT
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Lernen mit KI gestützter Software 

3 Module

AI-Core Engine
live und Training

STEERING

Verhandlungs-
Rollenspiel

GAME

Verhandlungs-
Baukästen

KIT



8

negotiation
intelligence

©
 B

S
C

C
 –

B
E

T
T

E
R

 S
O

L
U

T
IO

N
S

 C
o

a
c

h
in

g
c

o
n

su
lt

in
g

 G
m

b
H

, L
o

c
a

rn
o

, S
w

it
ze

rl
a

n
d

, 2
0

2
2

 

Dr. phil. Ribanna Dittrich

Projekt Manager
Product Owner

Prof. Dr. Katarina Stanoevska

Wissenschaftlicher
Ansatz

Prof. Christoph Hilger

Technischer Beirat
Stimme/Körpersprache

Experte + USP

Dipl.-Ing. Jörg Köck

CEO

David Nguyen

CTO

Das Team

Das Team
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Kontaktieren Sie uns
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E-Learning

https://learning.better-solutions.cc
learning@bettersolutionsinternational.com
or
Ribanna.Dittrich@bettersolutionsinternational.com

Headquarters
Locarno – Monte Bré

info@bettersolutionsinternational.com
www.bettersolutionsinternational.com

Unser Büro in der Schweiz
BSCC –BETTER SOLUTIONS Coachingconsulting 
GmbH
Via case di fondo 1
CH – 6605 Locarno – Monte Bré
Phone: +41 91 751 43 20
www.bettersolutionsinternational.com 

CEO

Jörg Köck

Mobile: +41 79 960 9745
joerg.koeck@bettersolutionsinternational.com

Service

Ribanna Dittrich

Ribanna.Dittrich@bettersolutionsinternational.com

Unsere Kontaktinformationen

https://learning.better-solutions.cc/
mailto:learning@bettersolutionsinternational.com
mailto:Ribanna.dittrich@bettersolutionsinternational.com
https://bettersolutionsinternational.com/
http://www.bettersolutionsinternational.com/
mailto:joerg.koeck@bettersolutionsinternational.com
mailto:Ribanna.dittrich@bettersolutionsinternational.com

