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Warum EDI und E-Rechnung aktueller sind denn je

Bis 2025 werden 80 % der B2B-
Verkaufsinteraktionen
zwischen Lieferanten und Käufern 
über digitale Kanäle erfolgen.
GARTNER, 2020

80%



Über den elektronischen 
Datenaustausch - EDI



Was ist elektronischer Datenaustausch (EDI)?
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Was ist elektronischer Datenaustausch (EDI)?
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Lieferant

ERP-System A
(z. B. Infor M3)

Kunde

ERP-System B
(z. B. SAP)

Bestellung

Lieferavis, Rechnung

Waren



Die Nachfrage nach tiefer Prozessintegration steigt 

Preiskatalog (PRICAT)

Bestellung (ORDERS)

Bestellungsänderung (ORDCHG)

Bestellbestätigung (ORDRSP)

Lieferavis (DESADV)

Waren

Empfangsbestätigung (RECADV)

Rechnung (INVOIC)

Li
ef
er
an
t Kunde

Zahlungsavis (REMADV)

Order-to-Cash Purchase-to-Pay
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Kostenersparnis: Beispiel e-Rechnung

EDI als Basis für nahtlose Prozesse zwischen Lieferanten und Kunden

PDF erstellen

Übermittlung

Druck

Vorbereitung/Verpackung

Aufgabe

Format erzeugen

Übermittlung

Papier PDF e-Rechnung

Öffnen

Lesen

Eintrag ins ERP

Eintrag prüfen

Ablage

Öffnen

Lesen

Eintrag ins ERP

Eintrag prüfen

Ablage

RECHNUNG KORREKT IM ERP/
BUCHHALTUNGSSYSTEM ERFASST

ERSTELLTE RECHNUNG

Ersparnis nur Lieferant

Weniger Fehler und höhere 
Effizienz = erhebliche Zeit-
und Kosteneinsparungen

Li
ef

er
an

t
Em

pf
än

ge
r

Geschätzte 
Einsparung durch 
Automatisierung:

64%
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Wie kann ich mein EDI-Projekt 
in Angriff nehmen?



• Kapazität des eigenen Teams bewerten und mit
den EDI-Anforderungen verschränken (24/7-
Betrieb, Server-Betrieb, usw.)

• EDI-Know-How im eigenen Team bewerten
• Anforderungen der e-Rechnung analysieren

(aktuelle Anforderungen und zukünftige
Entwicklungen)

• Integration in die ERP-Prozesse prüfen für eine
bessere Fachbereich/IT-Abstimmung

• Total Cost of Ownership betrachten (und nicht
nur die Kosten der Software bzw. des Services)

• Kern-Business identifizieren und auf Aufgaben
fokussieren, die einen Mehrwert für das 
Unternehmen darstellen

Do’s and Don’ts
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Weg von ERP/EDI Silos - hin zu einer integrierten Lösung

ERP-System

EDI-Partner

E-Rechnungs-
Netzwerke

Weitere
Netzwerke/VANs

System-
Integration NetzwerkPlattform

Service

Verantwortung des 
Kunden Die Verantwortung des EDI-Dienstleisters



Wie ecosios Netzwerk hilft, alle Ihrer EDI-Partner zu erreichen

EDI as a Service aus der Cloud in Aktion
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Ihre 
Verantwortung

ecosios 
Verantwortung

ALLE ÜBERTRAGUNGSPROTOKOLLE
AS2, AS4, OFTP2, X.400, SMTP, 

HTTPS, SFTP, FTPS, Peppol

ALLE EDI FORMATE
EDIFACT, VDA, ANSI X12, XML, 

Fixed-Length, CSV, TRADACOMS, JSON

Classic EDI
Partner mit EDI-Fähigkeit

Web EDI
Lieferanten ohne EDI-Fähigkeit

E-invoicing
Alle EU/EEA Länder + weitere 

Länder auf Anfrage

VAN-Connectivity
OpenText (GXS, Covisint, Liaison etc.), 

IBM Sterling, Descartes etc.

ERP-System

EDI
SYNTAX

API-Integration

Onboarding

Monitoring

Fehlerbehebung
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Wieviel Arbeit übernimmt der externe Partner?

Lokaler 
EDI-Konverter

EDI-as-a-Service
Lösung

Integration 
Platform-as-a-Service

Lösung (iPaaS)

Externe Verantwortung
Ihre Verantwortung



EDI oder API?
Nein, EDI via API!
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Wahrscheinliches Szenario: Koexistenz von EDI und APIs

Backend Intern

CRM

Extern

EDI-Dienstleister

Software
(z. B. SAP)

Logistik-Portal

APIAPI

API API

API API

AmazonAPI API



ecosio
Connections that work!



KONSUMGÜTER EINZELHANDEL GROSSHANDEL FERTIGUNG AUTOMOTIVE

Unsere Kunden können sich endlich auf ihr Geschäft konzentrieren
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Sergio Martínez
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https://ecosio.com/de/karriere/

International Account Executive
EDI & E-Invoicing Expert



Leoprechtingstraße 32
81739 München
E-Mail: edi@ecosio.com

DEUTSCHLAND

Lange Gasse 30
1080 Wien
E-Mail: edi@ecosio.com

ÖSTERREICH

38 Chancery Lane
London WC2A 1EN
E-Mail: edi@ecosio.com

VEREINIGTES KÖNIGREICH
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Nahe an unseren Kunden

CONNECTIONS THAT WORK

mailto:edi@ecosio.com
mailto:edi@ecosio.com
mailto:edi@ecosio.com

