KEYNOTE - PROCUREMENT SUMMIT 2026
[zentreo]

50 Mio. Spena.
1.000 Lieferanten.
100 wurden reichen.

Was 25 Jahre Markterfahrung Uber Zeichnungsteile und

Lieferantenstrukturen zeigen.

Frank Sattler, Geschaftsfuhrer 01/ 18



WOHER WIR KOMMEN - TECHPILOT

25 Jahre Zeichnungsteile.
25 Jahre Fertigungsmarkt.

Seit 25 Jahren bringt Techpilot Zeichnungsteile mit passenden
Fertigungskapazitaten zusammen. So ist eine Markterfahrung

entstanden, die nicht bei Lieferantenlisten beginnt, sondern beim
einzelnen Teil.

3 techpilot

25 257s4.+ 1,5mio.+

Jahre Markt- Fertiger im reale
erfahrung Netzwerk Marktpreise

Einkaufer

Teilt sein Fertigungsvorhaben
in Form einer Anfrage

Perfekt passende
Fertiger geben ein
Angebot ab

Europaische
Fertiger

Teilen Fertigungskompetenzen
und Leistungen in Ihrem Profil
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DIE MATCHING-LOGIK [Zentreo:l

Jedes Teil hat seine
passende Maschine.
Die Frage ist nur: Wo
steht sie?

Der passende Fertiger entstent nicht aus einer
Liste, sondern aus der technischen
Anforderung des Teils. Im Markt funktioniert
diese Logik seit 25 Jahren. Im Unternehmen
selpst bleibt sie meist unsichtbar.
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DIE GETRENNTEN WELTEN [ZentrEO]

Die Zeichnung kennt das Teil. Das ERP kennt die Historie.
Der Markt kennt Preise und Alternativen.

= & A

C = ) "  — :

Zeichnung | ERP | Markt

Definiert das Teil. | Dokumentiert die | Kennt Preise und
' Historie. | Alternativen.

“Die Daten sind da.
Aber sie arbeiten nicht zusammen.”
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DIE KONSEQUEN?Z [Zentreo:l

Frage 1

Was ist das eigentlich fur ein Teil?

Frage 2

JEdes neue Te|| Sta rtet Haben wir ahnliche Teile im Bestand?
wieder bei null. -

Solange Zeichnung, ERP-Historie und Markt nicht verbunden Was kostet das Teil?

sind, bleibt jedes neue Zeichnungsteil ein Einzelfall.

Frage 4

Welchen unserer Lieferanten frage ich an?

Frage 5

Gabe es einen Lieferanten, der besser passt?
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DER WENDEPUNKT [ZentreOJ

/ Geometrie Material
o /
@

Wird das Zeichnungsteuil
maschinenlesbar,

-

verandert sich der /
Finkauf. ]

Was bisher in Zeichnungen, PDFs, STEP-Dateien und
CAD-Modellen verborgen war, wird nun zu

]
strukturierter Einkaufsinformation. / \
Oberflache —— Verfahren
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DIE NEUE LOGIK [Zentreo:l

Schritt 1

.

Zeichnungsteile verstehen

Schritt 2
Umsetzung

Verstehen.
Vergleichen.
Sicher entscheiden.

@/@ Teilefamilien bilden

Schritt 3

m

Spend Cube analysieren

Einsparungen

Aus 25 Jahren Markterfahrung entstenht eine [T
neue Einkaufslogik fur Zeichnungsteile. Schritt 4

Preise & Lieferanten vergleichen

0

Schritt 5

;_3 Strategie und Taktik festlegen
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SCHRITT 01 - ZEICHNUNGSTEILE VERSTEHEN

Aus einer Zeichnung wird
Einkaufsintelligenz.

Zentreo ubersetzt Ihre 2D-PDF-Zeichnungen und 3D-CAD-
Modelle in strukturierte Teiledaten. So entstent ein
vollstandiges Profil je Zeichnungsteil.

2D Zeichnung und 3D Modell auslesen

Tc

[zentreo]

%% 34 Felder automatisch erkannt

nzen, Werkstoff vergleichbar & steuerbar

PDF & CAD-Daten Kl liest aus Strukturierte Daten
2D-Zeichnung + 3D-Model > MaRe, Toleranzen, W stof ->
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GEWINDE M5 - 2xM4 Rz 100/25 NORM SO 8015 - 13715

¥ Fertigung Frasen - Bohren - HWNO1 + ERKANNT
g0 Geometrie @48 x 50 mm - 0,052 kg v ERKANNT
@ SSEN {OHE sEWI T
48 mm 50 mm 0,052 kg
0,45 dm? Prismatisch
[E Hinweise Bearbeitungsmal vor Beschichtung ~ ERKANNT

Zentreo macht Zeichnungsteile verstandlich, vergleichbar und steuerbar.

08/ 18



SCHRITT 02 - TEILEFAMILIEN BILDEN

[zentreoO]

Aus 58.840 einzelnen

Zeichnungsteilen werden
32 steuerbare (A SN
Teilefamilien. zeichnungsteile § S S| —
Zentreo gruppiert technisch ahnliche Teile, damit Preise,

Lieferanten und Potenziale nicht mehr einzeln, sondern
strukturiert bewertet werden.

Teilefamilie A

Teilefamilie C
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SCHRITT 03 - SPEND CUBE ANALYSIEREN

Aus strukturierten Daten
wird ein steuerbarer

Spend Cube.

/entreo ordnet Zeichnungsteile, Teilefamilien,

Lieferanten und Marktdaten zu einer neuen
Einkaufslogik.

4b Part Families

Part Families & Parts L]

35 7912

Number of Parts  Mumber of Suppliers  Value in €

Turning Turning
Turning Turning
@ Medium % Large
@ 13 @8
Turning
Turning
& Small
@ 12

1 Mio. €4

@ TASTRING

5054765

Bestellmenge Bestellvolumen Lieferanten
# & [}

200 16.989,81 € 1

TASTROLLE

e
C ’J/ 5059188

4 Bestellmenge Bestellvolumen | Lieferanten
430 11.186,90 € 2
4 TASTROLLE
5060091
Bestellmenge Bestellvolumen | Lieferanten
140 8.718,28 € 1

Technology groups 2

9

Sheet Metal Processing
Bending f folding

Large
7

Sheet Metal Processing
Bending 7 folding

% Medium

Milling
Milling

Medium

TASTROLLE
5049073

Bestellmenge Bestellvolumen
# &

400 15.316,00 €
@ TASTRING
5050438
4 Bestellmenge Bestellvolumen
180 11.055,60 €
TASTRING
2790211
Bestelimenge Bestellvolumen
200 4.272,00 €

Technologies

16

Milling

Milling

Lief ite
oy Lieferanten

1

Lief ite
oy Lieferanten

1

Lieferanten

1

[zentreo]

% material groups

5

Sheet Met...

Punching / nibbl.

Large

Sheet Metal Processing
Punching / nibbling
Medium

145.922,21 €

TASTROLLE
5037999

& =] u
14.222,40 € 1

( > TASTROLLE
5059230
i# L
390 9.922,90 € 2
TASTROLLE
5078027
Li
# &® =]
40 3.264,00 € 1
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SCHRITT 04 - PREISE UND LIEFERANTEN VERGLEICHEN

Interne Preise zeigen
Historie. Marktdaten
zeigen Spielraum.

Zentreo vergleicht Preise und Lieferanten uber ahnliche Teile

im eigenen Bestand - erganzt um reale Marktpreisreferenzen.

So wird sichtbar, wo Verhandlungsspielraum bestent.

Marktdaten von Techpilot

» techpilot

[zentreo]

Marktvergleich
5 ‘f
[ “P ¥
n‘Q '
-

Letzter Preis pro Stick
[ S0ETE

@ Marktlieferanten B Eigene Lieferanten

Aktueller Stuckpreis: 50,87 £
Bestellmenge: 100

Preismatrix

100 Stick 500 Stuck 1000 Stiick
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SCHRITT 05 - STRATEGIE UND TAKTIK FESTLEGEN

[zentreo]

Frésen

EINSPARPOTENZIAL

9996k € 641 a2 ~40k €

Aus Teilefamilien S e

MATRIX - FRASEN

werden Strategien. Z !

. ®
Zentreo liefert fUr jede Teilefamilie handlungsrelevante

Erkenntnisse. Auf dieser Basis definiert der Einkauf je . o0q
Teiletamilie belastbare und nachvollziehbare Strategien. -

Jeder Punkt = 1 Lieferant im Filter. X = Bestellvolumen 2025 (EUR). ¥ = Anzahl unterschiedlicher Teile 2025. BlasengriiBe = Volumenanteil. Median-Linien teilen in 4 Quadranten.

nnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnnn
ig Teile, vi iti i i viele Telle, viel Volumen — Konsolidierungs-Zielprofil

™ Breite ohne Tiefe
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EINSPARUNGEN REALISIEREN

[zentreo]

Umsetzung

®

Aus Strategien =
werden Einsparungen. Einsparungen realisieren

Einsparpotenziale sind erst dann wertvoll, wenn sie
realisiert werden.

Neuteile-Prozess Bestandsteile-Prozess
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NEUTEILE-PROZESS [Zentreo:l

Kein Neuteil startet bei null. Sondern mit passender
Familie, Lieferanten und Strategie.

Zentreo liest die Zeichnung, ordnet sie der passenden Teilefamilie zu und reicht die hinterlegte
Lieferantenshortlist direkt weiter. So werden Einsparungen vom ersten Auftrag an realisiert.

LOMAN s.r.o
R 93401 Levice

c CAN TECHNIK LTD
59850 Corlu - Tekirdag

BKT BAUM-KUHNERT-TECHNIK GmbH
B 57319 Bad Berleburg-Aue

Neuteil kommt rein Teilefamilie Lieferanten
Datenex.traktion von Automatische Zuordnung der Shortlist passender lieferfahiger
2D-PDF-Zeichnungen und richtigen Teilefamilie. Lieferanten.

3D-CAD-Modellen.
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BESTANDSTEILE-PROZESS

Bestandsteile werden verlagert. Weniger Lieferanten.
Bessere Preise.

Zentreo bundelt Volumen bei jeder nachsten Bestellung auf den praferierten Lieferanten. So greift die
hinterlegte Strategie und Einsparungen werden garantiert.

Lieferantenkonsolidierung 4 KI.Empfehlung

1 S - [} —— = - I3 Boctandcliof N = —p—L ey Ry [Fy— - S F I
Bundelung von B Teilen aus 3 Bestandslieferanten auf einen leistungsstarken Ziellieferanten

VOMN - BESTANDSLIEFERANTEN

ZU - ZIELLIEFERANT

Sava Tehnika d.o.o. 3 Teile
|
_ EG Egg_l_a-_r _W_EI'HIE_L_I_gt EF"'II"I"'[ GmbH
Sud-Galvanotechnik GmbH 2 Teile I
I
_, Top- 8 Teile - 127.140 5tk/jahr
PERFORMER :
3 Teile

Horvat Industrija d.o.o.

[zentreoO]
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UMSETZUNG UBER DEN BESTELLZYKLUS

Kein Grol3projekt.
Die Einkaufslogik wird im
laufenden Betrieb umgesetzt.

Zentreo fuhrt jede Bestellung durch die definierte Strategie.
Innerhalb von zwolf Monaten platziert Zentreo den gesamten
Bestand und macht jede Bestellung zur Einsparung.

[zentreoO]

+* +*

Neuteile Bestandsteile
bei erster Bestellung bei nachster Bestellung
100%
Start- 0 %

Q Jedes Tell ist strategisch platziert, die Einkaufslogik vollstandig verankert.




ZURUCK ZU DEN ZAHLEN [ZentreO]
50 Mio. Spend. 1.000 Lieferanten. 100 wurden reichen.

Vorher Mit Zentreo
R m®
() 58.840 Einzelteile im ERP 32 steuerbare Teilefamilien —> Bundelungspotenzial
(d . .
é 1.000 Lieferanten 100 Lieferanten notwendig — Lieferantenkonsolidierung

@ 2 % Einsparungen @' 15 % Einsparungen —> Preisverhandlung / RFQ

Die Frage ist nicht, ob das Potenzial existiert.
Die Frage ist, ob man es sieht.
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VERSTEHEN. VERGLEICHEN. SICHER ENTSCHEIDEN.

[zentreo]

Wann organisieren
Sie Ihren Spena
neu?

Zentreo verbindet 25 Jahre Techpilot-Markterfahrung mit Kl-basierter
Teileintelligenz, damit Zeichnungsteile nicht nur analysiert, sondern
vergleichbar, steuerbar und wirtschaftlich nutzbar werden.

[zentreo]

www.zentreo.ai 18/ 18
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